
Yrityskauppias.fi -tilaisuus 23.10.2007 Hämeenlinnassa kiinnosti yrittäjiä

  Lähes 50 yrityksen omistajan vaihdoksesta kiinnostunutta Kanta-Hämäläistä yrittäjää oli kokoontunut Hämeenlinnaan Suomen
Yrittäjäopisto Häme, Hämeen Yrittäjät ry:n sekä aDealer Oy:n järjestämään Yrityskauppias.fi -tilaisuuteen.

Alussa pianisti Jukka Lepistön sävelet vastaanottvati saapujat ja kevensivät tilaisuuden tiivistä tunnelmaa.  Terveluloa
Yrittäjäopistoon ! 

Suomen Yrittäjäopisto Häme yksikön johtaja KT, Maria-Elina Taipale toivotti lämpimällä tavalla tilaisuuteen saapuneet yrittäjät myös
oppilaaksi Hämeenlinnassa kaksi vuotta toimineeseen "yrittäjien omaan opinahjoon".  Tilaisuudessa puhetta johti
ansiokkaasti maakuntaneuvos, Hämeen Yrittäjät ry:n toimitusjohtaja Kyösti Vehmas.

Vehmas totesi yrittäjien yritysomaisuuden olevan usein myös arvo-omaisuutta, jonka arvo voi ajan kuluessa muuttua.

Yrittäjäjärjestön toimitusjohtajana pitkää toimineena Kyösti Vehmaalla on selkeä kuva mm. ikääntyvien yrittäjien tilanteesta
omistajanvaihdosten ajankohtaisuuteen. 

 Tilaisuuden ensimmäinen asiantuntijapuhuja oli Senior partner Kalevi Saarenpää Yrityskauppias.fi:stä.

Saarenpään tiivis tietoisku sisälsi paikalla oleville yrittäjille keskeiset, hänen pitkäaikaiseen kokemukseensa yrityskauppiaana
pohjautuvat teesit yritysten omistajanvaihdoksia suunniteltaessa.

Kalevi Saarenpään esityksen pääkohtia olivat mm. yrityksen arvo, luopumispäätös, ostajan huomioiminen ja omistuksen siirto ja -
haltuunotto.  Omistajanvaihdosten keskeistä yritys- ja verojuridiikkaa avasi tilaisuudessa OTM, VT Riikka Jäntti
Asianajotoimisto Osmo Mäkinen Oy:stä.

Riikka Jäntti onnistui hyvin ammattimaisesti kiteyttämään esitykseensä vaativat osa-alueet havainnolliseen tietoiskuunsa
yrittäjille.

Jäntti suositteli myös asiantuntijan käyttöä, joita hänen mukaansa oli paikalla nytkin runsaasti. 

 Yrittäjille tärkeän arvonmääritys -aiheen kävi valaisevasti läpi TTM Pentti Lahti Yrityskauppias.fi:stä

Pentti Lahti puhui yli 500:n pk-yrityksen arvonmäärityskokemuksen antamalla kokemuksella siitä, mihin yrityksen arvo
omistajanvaihdostilanteissa todellisuudessa pohjautuu.

Lahden mukaan tulevaisuuden realistiset tuotto-odotukset voivat luodan pohjaa yrityksen käyvälle arvolle, jolla hinnalla
yritykselle voidaan löytää myös ostaja.  Toimitusjohtaja, HTM Antti Tusa Yrityskauppias.fi / aDealer Oy:stä.

Antti Tusa kannusti paikalla olleita pk-yrityksiä kasvuun yritysostojen avulla.

Hänen mukaansa myös lähitulevaisuudessa maassamme harjoitettava elinkoinopolitiikka tulee tukemaan kasvuhaluisia
yrityksiä.

Tusan mukaan yritysten olisi syytä kasvaa myös yrityksen omista markkinapoliittista syistä, koska hänen mukaansa eri alojen
markkinoiden uusjako voi tapahtua suurempien toimijoiden tekemänä entistäkin nopeammin.
 Senior partner Matti Hirvonen Yrityskauppias.fi:stä käytti dynaamisen puheenvuoron pk-yrityksiin varojaan sijoittavien
rahoittajien näkökulmasta. 

Hirvonen toimii perustajajäsenä yrityskauppias -toimensa ohella Suomen Bisnesenkelit ry:ssä, mistä käsin esimerkiksi pk-
yritysten  omistajanvaihdoksiin voidaan kanavoida vakuudetonta riskirahaa.

Matti Hirvonen valaisi ansiokkaasti niitä argumentteja, joihin tekijöihin mm. riskirahoittaja yleensä kiinnittää huomioita.

  

 Yrityskauppias.fi järjestää eri sidosryhmien kanssa uuden tyyppisiä yrittäjille suunnattuja, kuulijoiden ehdoin suunniteltuja
laadukkaita tilaisuuksia yritysten omistajanvaihdoksista.

Tilaisuuksille asetettavia vaatimuksia on kertoa lyhyesti ja iskevästi, innostavalla tavalla pk-yrittäjien vaivatta ymmärtämällä
tavalla yrittäjille tärkeitä asioita omistajanvaihdoksista. Siksi Yrityskauppias.fi -tilaisuuksissa yrittäjien ei tarvitse kuunnella
pitkästyttäviä asiantuntija-koulutusluentoja!

Tilaisuudet järjestetään hyvin suunniteltuina ja valmisteltuina, laadukkaana toteutuksena, joissa on myös mukava ja helppo olla
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kuulijana. 

 Järjestelyssä voidaan hyödyntää mm. langatonta, visuaalista kyselytekniikkaa, jolloin vastaajille arkaluontoisiakaan kysymyksiä ei
tarvitse välttää. Samoin tilaisuuksiin voidaan sisällyttää myös muuta virkistävää ja keventävää ohjelmaa sekä samalla välittää yrittäjille tärkeää
viestiä!
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